Kundrekrytering och bevakning
av din potentiella marknad

REKRYTERA NYA KUNDER TILL DIN VERKSTAD

Upptack ett helt nytt satt att rekrytera kunder pa. Kartlagg
din marknad och se var du ar stark och var du kan hamta nya
kunder. Darefter |6ser Al-assistenten Carin resten. Betala for
antalet potentiella kunder och den marknad du vill bevaka.

Kundrekrytering arbetar [0pande med nya servicekunder
manadsvis. Aktiviteten kombineras med andra handelser i
ditt upptagningsomrade, exempelvis nyinflyttade individer
och agarbyten.

© Sedin marknadsanalys och var du kan hamta
nya kunder.

Valj budget och hur stor del av marknaden du vill bevaka.

©

© Fainsikt i hur manga nya kunder du far och hur lange
de stannar i genomsnitt.

©

Folj hur manga kunder Midman nar och hur val
dina malgrupper tacks.

3 kr per potentiell kund och manad

Midman dr GDPR-sckrat och har ingen bindnings- eller uppsdgningstid. Fakturering sker i efterskott,

30 dagar netto. Fri support och utbildning. Kostnader via DMS tillkommer.
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Din lank till kunderna
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Exempel pa hur Kundrekrytering presenterar nya

potentiella servicekunder.
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